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В работе представлены результаты анализа факторов, влияющих на величину чистой прибыли и рентабель-
ности фармацевтической организации. В качестве объекта исследования выступала одна из типичных оптово-
розничных фармацевтических организаций. В ходе проведенного анализа установлено отрицательное влияние 
на величину абсолютных показателей валовой и чистой прибыли снижения общего товарооборота за 2009– 
2014 гг. на 41,62%. Выявлено компенсаторное влияние на величину уровня валовой прибыли и чистой прибыли 
сдвигов в структуре общего товарооборота в сторону увеличения удельного веса групп с более высоким уровнем 
маржинального дохода, а также продемонстрировано отрицательное влияние роста уровня издержек на финан-
совый результат.
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The results of the analysis of the factors affecting the net profit and profitability of the pharmaceutical company. As an 
object of research performed one of the typical wholesale-retail pharmaceutical organizations. During the analysis found 
a negative effect on the value of absolute values of gross and net profit decrease in total turnover for 2009–2014 years. to 
41.62%, revealed a compensatory effect on the value of the level of gross profit and net profit, changes in the structure of 
total turnover in the direction of increasing the proportion of groups with higher marginal income, and also demonstrated 
a negative effect on the growth of levels of financial performance costs.
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В ходе предварительного анализа финансо-
во-хозяйственной деятельности ряда оптово-роз-
ничных фармацевтических организаций (ОРФО) 
различных форм собственности и организаци-
онно-правовых форм были получены невысо-
кие показатели экономической рентабельности 
(рентабельности продаж) и, как следствие, рен-
табельности всего имущества и источников его 
формирования [1, 2].

Рентабельность хозяйственно-финансовой 
деятельности является комплексным показате-
лем, дающим совокупную оценку эффективности 
использования финансовых, трудовых и мате-
риальных ресурсов организации. На рентабель-
ность фармацевтической организации оказывают 
влияние значительное количество многообразных 
факторов, из которых к числу основных можно от-
нести величину и динамику объема реализации, 
структуру общего товарооборота, уровень ва-
ловой прибыли, уровень применяемой торговой 
надбавки, величину издержек обращения.

Целью данной работы явился анализ факто-
ров, определяющих величину чистой прибыли и 
рентабельности оптово-розничной фармацевти-
ческой организации.

Ключевым фактором, определяющим величи-
ну всех остальных экономических показателей, 
является товарооборот (объем реализации). Для 
ОРФО вопрос динамики и структуры товарообо-
рота является определяющим, особенно в пос-
леднее время. Это связано с тем, что в результа-
те реструктуризации фармацевтической отрасли, 
направленной на повышение эффективности де-
ятельности унитарных предприятий с государс-
твенной формой собственности, на региональных 
уровнях сформированы сложные оптово-рознич-
ные фармацевтические структуры. Последние 
объединяют такие виды деятельности, как опто-
вая и розничная торговля, изготовление лекарс-
твенных средств, оказание услуг по бесплатному 
и льготному отпуску лекарственных средств и др. 
Вышеобозначенные процессы включали в том 
числе реорганизацию муниципальных аптек (за-
частую мало- или нерентабельных) путем их объ-
единения в государственные унитарные предпри-
ятия [1, 2].

В качестве объекта исследования была вы-
брана одна из оптово-розничных фармацевти-
ческих организаций, показатели финансово-хо-
зяйственной деятельности которой существенно 
не отличались в ряду аналогичных, подвергшихся 
финансово-экономическому анализу на предвари-
тельном этапе [1, 2]. Выбор данной организации 
в качестве объекта исследования предопределил 
также широкий спектр осуществляемых ею видов 
деятельности, включая оптовую и розничную реа-
лизацию лекарственных средств, оказание услуг в 
рамках дополнительного лекарственного обеспе-

чения льготных категорий граждан федерального 
уровня ответственности, услуг по обеспечению 
больных в рамках программы «Семь высокоза-
тратных нозологий», услуг по лекарственному 
обеспечению льготных категорий граждан в му-
ниципальных образованиях, услуг по поставке 
наркотических средств и психотропных веществ 
и др. (далее – услуга). Структура товарооборота 
ОРФО, выступающей в качестве объекта иссле-
дования, в динамике представлена на рисунке 1.

С учетом вышеобозначенных процессов по 
формированию сложных оптово-розничных биз-
нес-систем логичной представляется установ-
ленная в ходе анализа структуры общего товаро-
оборота тенденция увеличения удельного веса 
розничного объема реализации. В ходе анали-
за динамики данного показателя выявлена ус-
тойчивая тенденция роста. Так, темп прироста 
удельного веса розничного объема реализации с  
2010 г. по 2013 г. составил 90,68%, 33,88%, 
24,09%. Только в 2014 г. наблюдается некото-
рое снижение темпов прироста. Выявленная 
тенденция напрямую обусловлена ростом числа 
прикрепленных за анализируемый период струк-
турных подразделений в виде бывших муници-
пальных аптечных организаций регионального 
уровня, число которых увеличилось с 21 до 90. В 
2014 г. в структуре общего товарооборота (рис. 
1) удельный вес розничного объема реализации 
ОРФО составил 9,66%.

В ходе анализа общего товарооборота (вало-
вого дохода, объема реализации, выручки от реа-
лизации) выявлена устойчивая отрицательная ди-
намика данного показателя. Так, ежегодные темпы 
роста (снижения) за период с 2009 г. по 2014 г., с 
учетом приведения данных к сопоставимым (т.е. 
ценам базисного года) составили 86,26%, 94,25%, 
83,44%, 95,29% и 90,31%, базисный темп рос-
та (снижения) по состоянию на 2014 г. составил 
58,38%, а следовательно, общий товарооборот 
снизился по сравнению с 2009 г. на 41,62%.

Несмотря на закономерно определяющее 
влияние валового дохода на величину всех ос-

Рис. 1. Структура товарооборота оптово-розничной 
фармацевтической организации в динамике
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тальных экономических показателей абсолютно 
противоположная картина выявлена в ходе ана-
лиза валовой прибыли. Так, за период с 2009 г. по  
2014 г. установлен устойчивый рост валовой при-
были в абсолютном выражении (в руб.). В табли-
це 1 представлены результаты расчета относи-
тельного показателя валовой прибыли – уровня, 
согласно которому в анализируемом периоде 
также наблюдается устойчивая тенденция роста 
данного показателя с 7,81% до 14,0%.

Следовательно, определяющее влияние на 
величину валовой прибыли оказало не снижение 
валового дохода (объема реализации), а совокуп-
ность других факторов, в частности, структурные 
сдвиги в составе общего товарооборота, связан-
ные с ростом удельного веса групп «розничная 
реализация» и «услуга». Эти две группы харак-
теризуются более высоким уровнем маржиналь-
ного дохода. В подтверждение данного предпо-
ложения были проведены расчеты, позволяющие 
установить корреляционную связь между величи-
ной удельного веса вышеуказанных групп и уров-
нем валовой прибыли.

Статистическое изучение связи между удель-
ным весом розничного объема реализации и 
уровнем валовой прибыли ОРФО проводили с 
помощью количественно выраженного коэффи-
циента ранговой корреляции Спирмена [3]. 

Коэффициент Спирмена рассчитывали по 
формуле:

,

где:  – коэффициент Спирмена; 
Rx, Ry – ранговые значения удельного веса 

розничного объема реализации (Х) и уровня ва-
ловой прибыли (Y);

n – число наблюдений.
Результаты расчетов представлены в таблице 2.
Полученное по результатам расчета значе-

ние коэффициента Спирмена свидетельствует 
о прямом характере зависимости (+) и наличии 
тесной корреляционной связи (ρ > 0,7) между 
уровнем валовой прибыли и удельным весом 
розничного объема реализации в изучаемом 
периоде. 

Аналогичным образом были проведены анализ 
наличия и оценка выявленной корреляционной 
связи между уровнем валовой прибыли и удель-
ным весом по группе «услуга», в ходе которой 
также были подтверждены прямой характер зави-
симости и наличие тесной корреляционной связи 
между изучаемыми показателями. Полученные 
результаты служат основанием для включения 
вышеприведенных факторов в многофакторную 
модель прогнозирования, так как в свою очередь, 
валовая прибыль является одним из ключевых 

Таблица 1

Динамика валовой и чистой прибыли фармацевтической организации 

Период, год
Уровень чистой прибы-
ли, % (чистая экономи-
ческая рентабельность)

Рентабельность про-
даж, % (рентабельность 
по прибыли от продаж)

Уровень валовой 
прибыли, %

Уровень сред-
ней торговой 

наценки, %
2009 0,16 2,85 7,81 8,48
2010 0,63 2,13 9,52 10,52
2011 0,90 1,74 10,85 12,16
2012 1,01 1,39 12,69 14,54
2013 1,02 0,63 13,25 15,28
2014 1,03 1,78 14,0 16,33

Таблица 2

Расчет коэффициента ранговой корреляции Спирмена

№ п/п
Уровень валовой 

прибыли (Y), %

Удельный вес рознич-
ного объема реализации 

(Х), %
Ry Rx Rx – Ry (Rx – Ry)2

1 9,52 3,22 1 1 0 0
2 10,85 6,14 2 2 0 0
3 12,69 8,22 3 3 0 0
4 13,2 9,88 4 5 + 1 1
5 14,0 9,66 5 4 -1 1

∑ 2
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факторов, влияющих на величину чистой прибы-
ли и рентабельность.

Согласно представленным в таблице 1 резуль-
татам анализа чистой экономической рентабель-
ности установлена также положительная тенден-
ция, связанная с ростом данного показателя, как 
в абсолютном, так и в относительном выражении. 
Однако величина уровня чистой прибыли (эконо-
мической рентабельности) находится на крайне 
низкой отметке. В частности, в 2009 г. на один 
рубль выручки от реализации приходилось 0,16 
копейки, а к 2014 г. значение показателя выросло 
всего до 1,03 копейки.

Противоположная тенденция наблюдается в 
части рентабельности продаж, т. е. прибыли, полу-
ченной от основных видов деятельности. Уровень 
рентабельности продаж (табл. 1) в период с 2009 
г. по 2013 г. имеет четко выраженную тенденцию, 
направленную на снижение данного показателя. 
За анализируемый период рентабельность про-
даж снизилась с 2,85% до 0,63%. Простое сопос-
тавление выявленных тенденций роста валовой 
прибыли при снижении рентабельности продаж 
свидетельствует о росте уровня издержек (ком-
мерческих и управленческих расходов). В 2014 г. 
наблюдается незначительное снижение уровня 
издержек на 0,4% по сравнению с предыдущим 
периодом (в 2013 г. уровень издержек составил 
12,62%, а в 2014-м – 12,22%).

Различие в выявленных тенденциях уровня 
чистой прибыли (чистой экономической рента-
бельности) и рентабельности продаж, позволя-
ют сделать заключение о том, что рост уровня 
чистой прибыли в период с 2009 г. по 2013 г. 
был обусловлен полученными ОРФО прочими 
доходами.

Согласно данным финансовой отчетности 
анализируемой организации общая выручка от 
реализации складывается из оптовой, розничной 
реализации и доходов, полученных от оказания 
услуг. Для реализации поставленной цели был 
проведен анализ рентабельности каждого из 
осуществляемых видов деятельности. Для про-
ведения такого детального анализа в качестве 
информационной базы наряду с финансовой от-
четностью были использованы данные управлен-
ческого учета. В ходе анализа установлено, что 
в период с 2011 г. по 2014 г. оптовая реализация 
являлась нерентабельным видом деятельности. 
В этот период по данному виду деятельности был 
получен отрицательный финансовый результат. 
Рентабельность розничной реализации в период 
с 2010 г. по 2013 г. снижалась с 19,01% до 4,63%, 
в 2014 г. составила 6,82%. По оказываемым 

ОРФО услугам рентабельность в отдельные пе-
риоды находится на уровне 86,0÷88,0%. На дан-
ном этапе исследования был выявлен ряд слож-
ностей, обусловленный как переходом с 2011 г. 
на новые формы бухгалтерской отчетности, так 
и различными подходами, используемыми при 
группировке издержек (расходов) ОРФО с по-
зиции бухгалтерского и управленческого учета. 
Это неизбежно повлияло на формируемый фи-
нансовый результат и, соответственно, исход-
ные данные для факторного анализа. Выявлен-
ные факты исключают возможность детального 
анализа и оценки вклада каждого из выделенных 
видов деятельности в финансовый результат в 
целом и требуют обеспечения единообразия в 
группировке доходов, расходов (как прямых, так 
и косвенных) и определения финансовых ре-
зультатов по всем осуществляемым ОРФО ви-
дам деятельности.

Таким образом, в ходе проведенного анализа 
факторов, влияющих на величину чистой прибы-
ли и рентабельность ОРФО, установлена отри-
цательная тенденция по снижению общего това-
рооборота в анализируемом периоде на 41,62%; 
выявлено компенсаторное влияние на величину 
уровня валовой прибыли, а соответственно, и 
чистой прибыли, сдвигов в структуре общего то-
варооборота в сторону увеличения удельного 
веса групп с более высокой торговой наценкой и 
уровнем валовой прибыли; продемонстрировано 
отрицательное влияние роста уровня издержек на 
финансовый результат. В результате проведен-
ного исследования объективно обоснована необ-
ходимость систематизации и унификации инфор-
мации о валовой, чистой прибыли и издержках в 
разрезе каждого из осуществляемых ОРФО видов 
деятельности для проведения более детального 
факторного анализа.
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